
y actividades afines: Higiene y Seguridad en el Trabajo, Ambiental, Alimentos, Petróleo y Gas
Jurisdicción Nacional Ciudad Autónoma de Buenos Aires
CURSO INTERACTIVO PARA EMPRENDEDORES
PROGRAMA
¿QUE ES LO QUE QUEREMOS HACER?
Comprar y Vender

Producir y Vender

Intermediar entre dos actividades

Otros 

DELIMITAMOS NUESTRO OBJETIVO Y LO VISUALIZAMOS

Que vamos a vender (producto o servicios) 

Quien nos puede comprar (mercado)

A quien lo podemos comprar (Proveedores)

¿CON QUE CONTAMOS?
Que tenemos para poder encarar el emprendimiento; que visualizamos.

A lo largo de nuestra vida laboral, desarrollamos aptitudes que nos pueden ayudar a encarar un proyecto.

Pensemos realmente en “cual actividad” nos desempeñamos mejor.

Explotemos el ámbito más adecuado.

¿QUE NECESITAMOS PARA LOGRAR NUESTRO OBJETIVO?
Coraje

Capital

Constancia

DESARROLLO TECNICO

En un emprendimiento de compra y venta o intermediación en servicios, la necesidad de tecnología y costos no es muy significativa.

En un emprendimiento de producción de bienes, debemos considerar la compra de maquinarias y herramientas necesarias para la producción de esos bienes.

RESUMIENDO

Hasta aquí planteamos deseos e ilusiones en relación al emprendimiento a realizar.

A quién le vendemos, entre quien y quien hacemos intermediación, que productos vamos a revender.

Que podemos fabricar, que resulte original, novedoso para nuestros posibles consumidores. 

PLAN DE NEGOCIOS

Es el qué, como, cuando y donde de nuestro emprendimiento.

Analizamos si nuestro producto es vendible, a quien se lo podemos vender; en que condiciones lo deberíamos hacer, es decir si lo transformamos en otro producto o lo revendemos, tal cual como lo compramos.

NUESTROS COMPETIDORES

Que le agregamos a nuestros bienes y/o servicios para que se diferencien de los de la competencia.

Cuál es el precio, condiciones de venta, modalidad de cobranzas, infraestructura de la competencia, analizar las condiciones que le permiten continuar en el mercado o si me conviene o no entrar en ese tipo de actividad.

COSTOS Y PRECIOS

Determinamos Costos y Precios de nuestros productos para poder obtener el Margen de Utilidad razonable para la continuidad de nuestro proyecto.

En que segmento del mercado necesitan de nuestro producto, ya que hay sectores saturados y otros aún disponibles.

Los desplazamientos de un lugar a otro provocan gastos en el bolsillo del potencial consumidor, por lo tanto buscará consumidor productos que los pueda encontrar cerca de sus actividades y ese podría llegar a ser el valor agregado nuestro.

DESARROLLO ADMINISTRATIVO

Análisis de Costos de productos a comprar o revender.

Costos de Puesta en Marcha

Gastos Cotidianos.

Organización del emprendimiento.

Registración de Movimientos

Sueldo que nos asignamos (Retiro mensual)

Otros Temas.

COSTOS DE PRODUCCION

Nos informamos mediante consultas personales o por Internet de los costos de las materias primas y gastos a incurrir.

Que cantidad de elementos lleva el producto.

Cual es el precio de las materias primas y demás insumos.

Cuales son las condiciones de compra.

Preparamos una muestra del producto objeto de nuestro emprendimiento, para conocer el costo del mismo y en que tiempo llegamos a su terminación.

COSTOS  DE  PRODUCTOS  A  REVENDER

Tratamos de abaratar nuestro precio de compra y para lograrlo debemos tener en cuenta los gastos alternativos o complementarios por Ejemplo: Fletes, correo, distribución, financiación si compramos a plazos, etc., una vez que se tiene en cuenta todos estos valores, se puede determinar el precio del producto.

COSTOS DE PUESTA EN MARCHA

Se trata de la Inversión Inicial.

Que parte de nuestro Capital invertimos en los costos iniciales para poner en marcha nuestro emprendimiento.

Hacemos el detalle en una Planilla de esos costos a los efectos de poner en marcha nuestra nueva actividad y lograr sobre todo que funcione.

Iremos estudiando que cantidad de unidades necesitamos vender como mínimo y a que precio para llegar a cubrir los Costos Fijos y de esa forma evitar las pérdidas. Así podremos continuar, crecer o darnos cuenta que no es lo que pensamos y cambiar.

GASTOS COTIDIANOS

Son los gastos que debemos hacer para poder solventar nuestro proyecto.

Son erogaciones complementarias a los materiales y/o materias primas necesarias para el producto, que se debe calcular para llegar al costo final de nuestros productos a comercializar.

ORGANIZACIÓN DEL EMPRENDIMIENTO

Una de las pautas principales a considerar es el aprovechamiento del uso de nuestro tiempo (nuestras horas valen dinero y las debemos aprovechar al máximo)

Se debe intentar separar las actividades diarias, ejecutándolas con un cierto orden para lograr rutinas de trabajo, que nos permiten una vez armadas ahorrar tiempo para poder aplicarlo en el desarrollo de nuestro negocio.

Es un gran esfuerzo, pero si lo logramos nos damos cuenta que ahorramos energía y dinero.

PRESUPUESTO ECONOMICO

Es la planificación de Ventas, Compras y Gastos, unidades a vender y/o producir en un lapso determinado.

Se confecciona este presupuesto de acuerdo a hechos pasados proyectados hacia el futuro.

Transcurrido el tiempo, se realiza la comparación con la realidad, se verifican los desvíos a los efectos de tomar las medidas correctivas necesarias.

PRESUPUESTO FINANCIERO

En este tema debemos:

Proyectar nuestras cobranzas y pagos en función de las condiciones de venta y compra pactadas.

Al transcurrir el tiempo y de acuerdo a la gestión realizada se producen cobranzas y pagos. Se deben comparar con lo presupuestado y analizar y realizar las correcciones necesarias.

La pauta principal es comparar lo proyectado con la realidad para aplicar las acciones correctivas del caso.

          EMPRENDEDORES

                         Pensemos que:

a) Si piensas que estás vencido, lo estás.

b) Si piensas que no te animas, no te animarás

c) Si deseas vencer, pero piensas no poder; es casi seguro que no vencerás

d) Si piensas que perderás, estarás ya perdido.

e) El éxito empieza con la voluntad del hombre, es una cuestión de actitud mental.

¡¡CONFIEMOS EN NOSOSTROS MISMOS!!

